
Preencha esta ficha antes de seguir para a próxima aula. Ela vai acompanhar você
no curso inteiro e será relida no projeto final.

PREENCHA

O meu negócio-laboratório
Nome do negócio

O que ele vende

Para quem vende (quem é o cliente)

Ticket médio (valor médio de uma venda)

De onde vêm os clientes hoje

PREENCHA

Meu ponto de partida
Em três linhas: meu negócio, meu cliente e meu maior problema com contatos hoje
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Quantas conversas da última semana ficaram sem resposta ou sem retorno?

O que eu quero ter conquistado ao terminar o curso

PREENCHA

Meu plano de estudo

Semana Aulas que vou assistir Dia e horário fixo

Semana 1

Semana 2

Semana 3

Semana 4

MARQUE

Meus três combinados
Feito é melhor que perfeito: vou começar com o simples.

Aplicar antes de avançar: não vou acumular aulas.

Medir para decidir: vou anotar meus números.

! Ritmo sugerido: de 3 a 5 aulas por semana, sempre aplicando no mesmo dia.
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